
Skype: jnabonne

julien.nabonne@gmail.com

linkedin.com/in/juliennabonne

Since 2019/10

OODRIVE GROUP    www.oodrive.com (Paris, France)
Directeur Produit ”Trust”
Responsable du pôle “Trust” regroupant les services Qualifiés (RGS/eIDAS, PVID, SecNumCloud) et : 

• Oodrive Platform (socle technique des services SaaS en cloud public et privé) 
• Approche “Security by Design” & Coordination du socle avec les autres départements
• IAM, API Management et Portail Développeurs

+ Management / Coaching des PMs & Alignement de la Stratégie et des Roadmaps

Position précédente : Lead PM @CertEurope (filiale Oodrive vendue mi-2021) 
• Référent Technique / Fonctionnel sur le Carveout avec InfoCert (Italie) en 2021
• En charge des services RGS/eIDAS CertEurope (1ère Autorité de Certification Française)
• Orchestrateur de la refont IAM / PKI & Design de nouveaux Services (Demat, FIDO, Cloud Signature,...)

+ En charge de la Data Produit au niveau groupe (de la Collecte à l’Automatisation de KPI)
2018/03-2019/09

CONSULTANT FREELANCE EN PRODUCT MANAGEMENT                 (France & Espagne)
2017/07 - 2018/02

Année de Césure / Recherche  (Amérique du Nord & Centrale)
Recherches sur le terrain autour du Big Data et des solutions émergentes d’IA et Machine Learning
2014/01 - 2017/06

INTERSEC GROUP    www.intersec.com (Paris, France)
Chef de Produit Big Data Analytics
Responsable de la Conception, Stratégie et du Développement de l’offre Analytics d’Intersec :
Développement Produit :

• Conception et Spécification d’une nouvelle Plateforme innovante
• Roadmap et Leadership des Équipes R&D (6*10 pers., env. Agile) & dept. Data-Science

Product Marketing & Support aux Sales pour l’Acquisition de clients (incl. 3 intl. Tiers-1 Telcos) 
Identification et Exécution d’Études de Monétisation (en collaboration avec des Opérateurs) :

• Interne : Vue Réelle du Client à 360° et Détection de Fraude
• Externe : Géomarketing / Smart Cities et Sécurité Publique

3 Prix: Pipeline (2017), Global Telecom Business (2017) & Telco Data Analytics (2016)
2012/06 - 2013/10

e-CICERONE     www.e-cicerone.com (Madrid, Espagne)
CTO (& co-Fondateur)
Conception, Développement et Commercialisation d’une Plateforme Cloud pour la création d’interactions 
lors d’évènements et système alternatif d’audioguides pour Musées et autres Entités Culturelles
2011/11 - 2013/03

DEMTECH INTERNATIONAL   www.demtech.biz (Madrid, Espagne)
International Business Development Manager / Expert Technique
Développement et Support des activités Marketing et Commerciales pour des entreprises étrangères :

• Telecommunications: Scorecard Systems, Verio (NTT), VisionMobile (SlashData)
• NFC / Mobile Payment: VIVOtech (Sequent), ABNote (ABCorp)

VIE PROFESSIONNELLE

 ▶ Développement Produit, Stratégie Produit, Product Ops (Operations)
 ▶ Marketing Produit piloté par les données, Études Marché & Intelligence Client
 ▶ Facilite la Communication / Collaboration entre départements
 ▶ Spécialiste des Données : Big Data, Analytics, Machine Learning, IAM

Français, né à Paris en 1982Julien NABONNE
Directeur Produit Tech, double compétence Technologie et Marketing



Langues : Trilingue Français - Anglais - Espagnol, bases d’Italien

Sports : Escalade, Ski Telemark, Chute-libre, Plongée

Loisirs : Photographie, Exploration Urbaine, Musique

Permis de conduire

UN PEU DE MOI ...

Solide Expérience Technique (Architecture, Système, Usabilité / UX et Programmation)

Expertise des Technologies de BD, BI, Big Data et d’Analyse / Visualisation de Données

Certifications en Data Science et Machine Learning (Stanford, Johns Hopkins University)

Maîtrise technique et de l’Écosystème IAM & PKI / AC (y compris Législatif / Régulateurs)

Gestion de Projets, Méthodes Agile & Organisation Cross-Fonctionnelle

COMPÉTENCES TECHNIQUES

2018/03 - 2019/01

Johns Hopkins University                 www.jhu.edu (Formation Continue)
Spécialisation en Data Science
2010/09 - 2011/10

ESCP EUROPE BUSINESS SCHOOL  www.escpeurope.eu (Madrid, Espagne)
Master Spécialisé en Marketing et Communication
Thèse : Confidentialité des Informations Personnelles dans le Marketing Mobile
2010/05 - 2010/07

Centre National AFPA    www.afpa.fr (Paris, France)
Formation de Gestion pour Repreneur et Créateur d’Entreprise
2000/09- 2005/06

EPITA  (Ingénieur Informatique)   www.epita.fr (Paris, France)
Spécialité Système d’Information et Génie Logiciel
2000/06

Baccalauréat Scientifique Spécialité Mathématique (Paris, France)

LES ANNÉES ÉTUDIANTES

2008/10 - 2010/09

FREELANCE     www.julien.nabonne.fr (Nouvelle-Calédonie & France)
Conseils et Développements pour Startups et PMEs (projets clef en main)
Technologies orientées Télécoms, J2EE, Web (CMS / SEO / SEM / GA) & Mobiles

• Conseils et Migration d’anciens Systèmes / Applications
• Développement de Bases de Données Clients / CRM
• Développement d’une Plateforme complète de jeux par SMS

2008/04 - 2009/04

SOCIÉTÉ GÉNÉRALE  (SGCB)   www.societegenerale.com (Nouméa, Nouvelle-Calédonie)
Responsable Informatique sur le Project de Migration du SI

• Responsable de la partie technique (7 personnes)
• Coordinateur entre les domaines Fonctionnel et Technique

2005/01 - 2007/07

CAPGEMINI  (pour Vodafone / SFR)  www.capgemini.com (Paris, France)
Chef de Projet du Système de Facturation Mobile (13 personnes)
Précédentes positions :

• Chef d’Équipe (5 personnes) / Responsable Technique de la Base de Données Clients
• Chef d’Équipe (3 personnes) / Responsable Technique de la Migration LDAP Sun
• Développeur / Intégrateur sur le web SFR (front & back office)


